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INTRODUCERE

De la ,descoperirea" economiei informale la inceputul anilor '70%, multi
observatori ai timpului au subscris la ideea ca acest tip de economie prezinta un
efect marginal si periferic care nu este legat de sectorul formal al economiei sau
al dezvoltarii capitaliste moderne. Unii au continuat sa creada ca economia
informala in tarile Tn curs de dezvoltare ar disparea odata ce aceste tari vor atinge
niveluri suficiente de crestere economica, consecintd a dezvoltarii industriale
moderne.

Utilizarea initiala a termenului ,sectorul informal”, este atribuit modelului de
dezvoltare economica propus de W. Arthur Lewis? folosit pentru a descrie
ocuparea fortei de munca in primul rand in tarile in curs de dezvoltare. Acesta a
fost folosit pentru a descrie un tip de ocupare a fortei de munca ce a fost
considerata in afara sectorului industrial modern. O definitie alternativa utilizeaza
participantii la economia informala precum cei ,care nu au siguranta locului de
munca, securitatea muncii si securitatea sociald™. Aceasta definitie implica o lipsa
de alegere sau de implicare in economia formala, ceea ce conduce de fapt la
dorinta evitarii reglementarilor sau impozitarilor (se poate manifesta ca nedecla-
rarea ocuparii fortei de munca, ascunsa pentru impozitare, securitate socialad sau
n scopul dreptului legal la munca).

Y Jn anul 1971 este consemnat pentru prima data termenul de economie informala, utilizat
de Keith Hart intr-un studiu asupra economiei din Gana.

2 Lewis a publicat in 1954 cel mai relevant articol economie, respectiv "Dezvoltarea
economicd, cu livrare nelimitatd de munca". In aceasts publicatie, el a introdus ceea ce a
ajuns sé fie numit modelul sectorului dual, sau "modelul Lewis" In aceasta lucrare Lewis
combing o analizd a experientei istorice a farilor dezvoltate, cu ideile centrale ale
economistilor clasici pentru a produce o imagine amplad a procesului de dezvoltare. In
model, punctul de plecare este un "sector capitalist”, care se dezvolta prin aportul de
factor-munca” de la un non-capitalistad respectiv de la un sector de subzistentd". La un
stadiu incipient de dezvoltare, ar fi disponibiléd o fortd de muncéa "nelimitata”, oferta care
vine din economia de subzistenfd, ceea ce inseamnéd c& sectorul capitalist se poate
extinde, fara necesitatea de a cregte salariile. Acest fenomen duce la profituri mai mari in
capital, care sunt apoi reinvestite in acumularea capitalului in continuare. La rédndul séau,
cresterea stocului de capital conduce spre extinderea ocupérii fortei de munca prin
atragerea unei noi forfe de muncé, in continuare, din sectorul de subzistenta. Avand in
vedere ipotezele modelului (exemplul profiturilor care sunt reinvestite si acumularea de
capital nu se substituie pentru forfd de muncéa calificatd in producfie), procesul devine
auto-sustinut si duce la modernizarea si dezvoltarea economica.

% Report on conditions of work and promotion of livelihoods in the unorganised sector, New
Delhi: National Commission for Enterprises in the Unorganised Sector, 2007.



in zilele noastre, economia informald nu mai poate fi considerata un feno-
men temporar, atipic si marginal si, in afara de aceasta, are mai mult decéat un
caracter fix in tarile in care veniturile i activele nu sunt distribuite echitabil.

in cazul in care cresterea economicd nu este insotita de imbunétatirea
nivelului ocuparii fortei de munca si de cresterea veniturilor populatiei, economia
informald nu va cunoaste o contractie. Situatia din anii de la Thceputul crizei
economice si de dupa, ca urmare a scaderii castigurilor salariale atat in sectorul
de stat cat si in cel privat sau a pierderii locurilor de munca din cauza restrangerii
activitat ilor firmelor, arata ca economia informala este in continua crestere in
majoritatea tarilor, fie ele si in curs de dezvoltare, chiar si in zonele rurale.
Estimarile aratd ca, in zonele neagricole, procentajul fortei de munca informale
era, la nceputul anului 2010, de 78% in Africa, 57% in America Latina si Caraibe,
si 45-85% in Asia.

De-a lungul ultimelor decenii, a devenit clar ca economia informala are o
pondere semnificativa, putand genera locuri de munca si venituri. Economia infor-
mala a persistat, nu numai la scara internationald, din 1970, desi a existat hainte
de a fi descoperita si teoretizatd conventional, s-a extins si a aparut in ipostaze
noi, in contextul globalizarii, neoliberalismului gi al migratiei transfrontaliere sau
migratiei din rural-urban.

Prin urmare, este oportun ca, prin politici i strategii care vizeaza comba-
terea economiei informale, s& nu se aduca atingere potentialului economiei
formale pentru crearea de locuri de munca si cresterea economica. Principala pro-
vocare este dezvoltarea politicilor inovatoare care recunosc contributia economiei
informale si trecerea acesteia n planul economiei formale.

In conditile functionarii economiei formale, elementul care st la baza
masurarii activitatii economice la nivelul macroeconomic este dat de contabilitatea
nationald, prin intermediul conturilor nationale.

Contabilitatea nationala fiind o reprezentare a activitatii economice natio-
nale, utilizarea sa permite definirea clara si precisa a unui anumit numar de
indicatori i evaluarea lor in acelasi mod in diferite tari. Este evident ca acest
limbaj privilegiaza un anumit numar de indicatori s$i 0 anumita viziune a sistemului
economic, reprezentarea activitdtii economice nationale derivand evident din
abordarea keynesiana in termeni de flux si de circuit. In acest sens se poate
obtine o masurare a activitatii economice dintr-o perspectiva de legalitate a actelor
economice, Tn urma carora, statul, beneficiaza de resursele aferente.

Se va intelege, desigur, ca la nivel national este vorba despre contribuabilii
care au un statut legal de la care se preleveaza taxe si impozite, deci o viziune
reala a sistemului economic.



ECONOMIA INFORMALA

1. Definirea economiei informale

in acest capitol vom prezenta istoria sintagmei ,economie informald” si

diversele definitii sustinute si promovate de cercetatori.

1.1. Istoricul gi studiul economiei informale

Economia informala cunoaste o multitudine de ,etichetari” folosite de

cercetatori pentru a se referi la acest tip de economie, fiind numita pe rand:

« economie neregulatd (Ferman & Ferman, 1973)";

« economia subterana (Gutmann,1977)%;

e economia subterana (Simon & Witte, 1982; Houston, 1987)3;
e economia subteran&(Dilnot & Morris, 1981)*;

« economia informald (McCrohan & Smith, 1986)°.

Populatia si mass-media utilizeaza termeni cum ar fi: invizibild, neagra,

ascunsa, scufundatd, umbra, neregulata, nonoficiald, neinregistratd sau clan-
destind®. Elementul comun al acestei activitati este faptul ca nu se regaseste
inregistrata oficial in sistemele nationale de contabilitate.

Conceptul ,sector informal” a fost formulat de Organizatia Internationala a

Muncii (OIM), intr-un studiu al pietelor fortei de munca urbane in Ghana’. Acesta a

1

Ferman, P., Ferman, L. - (1973), “The Structural Underpinning of the irregular Economy”,
Poverty & Human Resources Abstracts, (8) 3-17

Gutmann, P.M. - (1977), “The subterranean economy”, Financial Analysts Journal 34, 26-27.
Simon, C., & Witte, A. - (1980), “The underground economy: Estimates of size, structure,
and trends”, in Joint Economic Committee, Government regulation: Achieving social and
economic balance, (Vol. 5, pp. 70-120). Special Study on Economic Change,
Washington, DC: U.S. Government Printing Office

Dilnot, A., & Morris, C. - (1981), “What do we know about the black economy in the
United Kingdom?”, Fiscal Studies, 2(March), 163-179.

McCrohan, K., & Sugrue, T. - (2001), “Heterogeneity among barterers and vendors in the
informal economy”, Journal of Economic Studies, 28(6), 422-432.

Departamentul american al Muncii

Hart, K. — (1970), “Small scale entrepreneurs in Ghana and development planning”,
Journal of Development Studies, 6, 104-120.



fost ulterior utilizat de OIM intr-o serie de rapoarte, asupra conditiilor de pe piata
muncii si In alte state si orase africane, ale Bancii Mondiale, intr-o serie de studii
de masurare a urbanizarii si saraciei in intreaga lume a treia.

Sintagma ,economie informala”, a fost utilizata prima oara pe scara larga ca
mijloc de a descrie o structura economica dualista. O astfel de economie implica
atat economia formala, oficial recunoscuta, dar si o economie neocficiala, in care
tranzactiile economice au loc in afara canalelor traditionale, obtinandu-se beneficii
economice si sociale explicite.

Intr-o definitie oficiald, putem accepta sectorul informal sau economia infor-
mala ca fiind concepte folosite de 0 masa larga de utilizatori si care se refera la
faptul ca o parte a unei economii, care nu este impozitata sau monitorizata de
orice forma de guvernare, are rezultate ce nu sunt incluse in Produsul National
Brut (PNB), spre deosebire de economia formala, ale carei rezultate se regasesc
in indicatorii conturilor nationale. Alte sintagme utilizate pentru referirea la sectorul
informal pot include: piata neagrd, economia tenebrd, economia subterana,
economie neregulata.

Un dictionar romanesc de economie, aparut in 1999", defineste economia
informal/d ca fiind ,totalitatea activitatilor economice nedeclarate institutiilor
insarcinate cu stabilirea impozitelor si cotizatiilor sociale, care scapa inregistrarilor
statistice si din contabilitatea nationald”. Conform acestei surse, economia
subterand — cunoscuta si sub denumirea de economie ascunsa sau informald —
cuprinde munca ,la negru”, ilegald sau clandestina, activitatile de productie,
proiectare, menajere etc. neoficiale si/sau nedeclarate.

Literatura de specialitate este marcata de dezacorduri referitoare la defini-
rea conceptuald a acestui tip de economie, disputd alimentata de interesul
punctului de vedere al disciplinelor academice. Un exemplu in acest sens a fost
dat de economistii si specialigtii Tn fiscalitate, cand au incercat sa estimeze
dimensiunea totald a economiei informale din perspectiva schimburilor Tn numerar
nereglementate sau, pe de alta parte, de sociologii care au vazut in acest tip de
economie o sursa de coeziune sociala in cadrul schimburilor intre gospodarii.

1.2. Tipologii ale economiei informale

Economia informala a generat diverse tipologii, clasificarea avand la baza
tipuri de munca, specifice diferitelor tipuri de activitati ale acesteia. Aria de
cuprindere se regaseste in Figura 1.

Proportia elementelor componente, modul de manifestare a lor, impactul
asupra economiei oficiale variazd de la o tard la alta, in functie de sistemul
economic si administrativ, de particularitatile social-istorice. Astfel, referindu-ne
doar la sfera economiei subterane licite, in tarile dezvoltate proportia activitatilor
legale dar nedeclarate (eludarea impozitelor directe sau indirecte, a taxelor sociale

. ,Dictionar de economie” (coordonator Nitd Dobrota), Editura Economica, Bucuresti, 1999.



etc.) constituie partea cea mai importanta, in timp ce Tn tarile in curs de
dezvoltare, unde autoconsumul este foarte puternic, productia licitd neoficiala
incadrata in categoria de autoconsum sau autoproductie (de subzistentd) este
majoritara, depasind adesea chiar si economia oficiala.

ECONOMIA SUBTERANA

Economie Frauda Activitati Activitati Activitati
neagra fiscala criminale de casnice
benevolat

Munca la negru

" ACTIVITATI
POONONIERE S GO NECONTABILIZATE IN MOD
CONVENTIONAL

Figura 1. Aria de cuprindere a economiei informale

O prima taxonomie a activitatilor subterane ce poate fi luata in considerare
le imparte in: ilegale (trafic, coruptie, proxenetism) si legale, dar care nu sunt
inregistrate in contabilitatea nationala (activitatile casnice, munca benevola,
activitatile comunitare etc.) si/sau nu sunt declarate la administratia fiscala gi
financiara (frauda fiscala, munca clandestina etc.).

Munca informala (la negru), categorie pe piata muncii

Teoria dualitétii pe piata muncii* ofer& abordarea intelegerii locului muncii
informale Tn cadrul pietei fortei de munca. Acesta imparte piata fortei de munca in
patru sectoare (vezi Tabelul 1.1.), respectiv: 1) primar; 2) secundar; 3) informal; 4)
ilegal.

! Doeringer, P., & Piore, M. - (1971), Op.cit.
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Autorii sustin ca aceste categorii sunt generate de stratificarea claselor
sociale, de rasa, sex etc. Sectorul primar este reglementat cu locuri de munca
salariale care sunt fiscalizate. Sectorul secundar are in compunere locuri de
munca cu un grad redus de securitate, avand o salarizare mica, reglementare
slaba sau inexistenta, fiind deseori mentionat ca ,sectorul de munca al gulerelor

roz-.

Teoria duald sustine ca piata muncii sectorului informal este compusa din
oameni care sunt in imposibilitatea de a accesa locurile de munca din sectoarele
primar sau secundar. Munca informala include persoane care opereaza propria
afacere sau doar un aranjament nereglementat, persoane care lucreaza pentru
diferiti angajatori.

A patra categorie este munca ilegalad si include orice activitate criminal3,
care este generatoare de venituri.

Tabelul 1. impartirea pietei muncii conform teoriei dualitatii

Sector primar | Sector secundar Sector informal Sector ilegal
o salarizare e salarizare mica; |e auto-ocuparea fortei de e elemente
mare; e slab reglementat; | munca; penale
e bine e nivel de o fortd de munca utilizata generatoare
reglementat; securitate sezonier; de venituri;
e nivel de scazut. e nereglementat. e nereglementat
securitate
inalta.

Sursa: Cross, J. — (1998), "The informal sector”, Encyclopedia of Political Economy,
London, Routledge.

O problema a acestei tipologii este faptul ca isi asuma categorii distincte,
bazate pe clasa, rasa sau sex. Alte studii au descoperit ca multe persoane care au
acces usor la sectorul primar aleg economia informala deoarece este un mijloc de
generare a veniturilor principale.

Contextul muncii informale

O alta tipologie prezinta categoriile de lucru informale, bazate pe contextul
de lucru. Avand in vedere definitia destul de largd a muncii informale, nu este
surprinzator faptul ca exista o varietate de forme sau structuri de lucru informale.

Asa cum este descrisa in Tabelul 1.2., munca informala poate implica o
persoana care lucreaza pentru altcineva sau o persoana independenta, iar n
cadrul fiecareia dintre aceste categorii exista doua aranjamente.
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Tabelul 2. Aranjamente ale muncii informale

Categoria pentru
care lucreaza Tipul locului de munca
0 persoana

principal suplimentar

e lucrul in afara reglementarilor
legale ale timpului de lucru;

pentru e lucrul angajatilor fara ¢ plata orelor suplimentare
un angajator contract; lucrate in weekend
e plata in numerar, zilnic, (in numerar)
exonerand contributiile la
stat.

¢ locuri de munca sporadice,
injositoare pentru lucratori,

e persoane care desfagoara cu consum mare de energie,
o afacere mica din domeniul productiei
bunurilor materiale sau
serviciilor
pentru un e mMunca sezoniera cu consum
. . N mare de energie;
interes personal | o primeste plata in numerar, e contribuie la ngentinerea
al altei persoane fluctuant; ;

cheltuielilor casnice la un
nivel mic datorita trocului
munca-hrana sau munca

o desfagoara activitatea pentru
un venit primar, regulat,

zilnic; _ _ o produse low-cost, sau
e poate investi profitul in second hand;
afaceri

e nu poate fi numita o afacere
de mici dimensiuni.

Sursa: Adaptat de autor dupa Informal Economy Literature Review, 2002

Oamenii care lucreaza pentru altcineva pot face acest lucru ca pentru locul
de munca principal sau ca munca suplimentara — de exemplu, intr-un caz in care
0 persoana este angajata de o companie, un hotel, pentru curatarea geamurilor
exterioare, va fi platita in numerar.

In alt caz, aceeasi persoand este angajata legal, cu toate drepturile, dar
angajatorul o solicitd sa vina la sfarsit de saptamana sau seara, pentru curatenia
proprietatii. In aceste situatii plata se face tot in numerar, dar exista o relatie de
subordonare angajator-angajat dupa orele normate de program.

Cazul in care se lucreaza dupa orele normate este frecvent in Romaéania, dar
nu pentru a castiga in plus, ci pentru a-si pastra locul de munca.
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1.3. Cauzele aparifiei economiei informale

in literatura de specialitate se vehiculeaza si alte concepte care isi propun
sa clarifice semnificatia economiei informale. Unul dintre ele este acela de piata
neagra. Acest concept nu aduce nicio noutate fata de cel de economie subterana.
De altfel, se poate observa ca folosirea calificativului ,neagra” are chiar intentia de
a sublinia caracterul netransparent al activitatii economice respective si, desigur,
utilizarea termenului ,piatd” este menit sa accentueze faptul ca este vorba despre
tranzactii cu marfuri. Aceasta ultimd observatie ne-ar putea determina sa
consideram, printr-un exces de precizie, ca, de fapt, conceptul de piata neagra
este mai restrans decéat cel de economie informala, deoarece restrange sfera la
acele bunuri si servicii tranzactionate prin intermediul pietei.

Un alt concept vehiculat, in opozitie cu economia oficiald, este cel de piata
gri, care nu desemneaza propriu-zis economia subterana, ci mai degraba o parte
din aceasta, si anume partea din activitatile economice care se desfasoara la
marginea normei, fie parazitind ambiguitati si norme incomplete (activitati
paralegale), fie exploatand lipsa de generalitate a normei (metalegale).

Dar, cum ar putea fi precizata diferenta dintre economia subterana (pe care
putem sa o asimilam, din punct de vedere conceptual, cu piata neagra) si piata
gri? In opinia noastra, piata gri poate fi consideratd o piata neagra in proces de
oficializare sau o piata oficiala in curs de ,innegrire”.

Analiza economica are de descifrat lucruri complexe Tn ambele ipoteze.
Conceptul de economie necontabilizata se apropie cel mai mult de cel de eco-
nomie subterana, diversi autori considerandu-le sinonime. intr-adevar, caracterul
informal al economiei subterane trimite imediat la ideea de necontabilizare a
activitatii. Conceptele de evaziune fiscala sau frauda fiscala, utilizate gi ele cu
referire la economia subterana, sunt de mai mica generalitate si, in plus, privesc
economia subterand doar din perspectiva participarii activitatii economice la
formarea veniturilor bugetare.

Cauzele aparitiei, mentinerii si dezvoltarii economiei subterane trebuie
cautate in trei directii principale®:
1. natura institutional;
2. natura conjuncturala;
3. natura psihosociologica.
n aceste categorii de cauze se nscriu:

e slabiciunile administrarii fiscale (incapacitatea Guvernului de a controla si
incasa, la timp si complet, obligatiile bugetare ale subiectilor economici);

e slabiciunile punitafii fiscale (incapacitatea Guvernului de a sanctiona
suficient de descurajator sau de a impune o compensare suficient de mare
pentru sustragerea de la rigorile economiei oficiale);

L Emil Dinga — (2001), ,Economia subterana - adversar? ... partener? ..”, Tribuna
economicda nr. 21-22.
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e obturarea fenomenologica (situatia derularii unor procese sau fenomene
speciale care perturba transparenta institutionald sau comportamentala,
pe un anumit segment de timp sau intr-o anumita zona economica; de
exemplu, fenomenul privatizarii in masa).

in aceasta prezentare mai curand tipologica se pot identifica si o serie de
similitudini, chiar identitati, cu situatii din economia roméaneasca in tranzitie. Este
aproape evident ca anumite trasaturi, cum ar fi ambiguitatea, incoerenta, normele
incomplete si asimetria normativa sunt mai prezente, au efecte vizibile la mai
toate nivelurile activitatilor cu caracter lucrativ.

Economia informala este un raspuns al sistemului economic la actul de
management guvernamental. S-ar putea spune ca, cu cat economia subterana
este mai extinsa, cu atdt managementul guvernamental este mai slab. Ceea ce
economia subterana semnalizeaza poate si trebuie folosit nu numai pentru
perfectionarea actului guvernamental, dar, pe termen mediu si lung, chiar pentru
restrdngerea economiei subterane insesi. Chiar daca economia informala este
rezultatul calitatii institutiilor, menirea ei este sa devind inutila: prin utilizarea
functiilor si semnalelor transmise de economia subterana, aceasta poate fi reduséa
la o limita sub care (asemenea altor variabile macroeconomice, cum ar fi rata
inflatiei sau rata gomajului) se poate considera ca nu exista.

O argumentare chiar mai curajoasa ar putea demonstra ca acele costuri cu
care economia informald semnaleaza inadvertentele institutionale sau economice
sunt cele mai mici. Mai mult, s-ar putea arata ca riscurile pe care economia
subterana si le asuma pentru a exploata inconsistentele institutionale comporta
costurile cele mai mici pentru societatea formala.

L . s 1 =
Principalele funcfii ale economiei informale™ sunt urmatoarele:

1. functia de semnalizare a alocérii resurselor, care se refera la faptul ca,
prin utilizarea unor resurse economice (materiale, financiare, de forta de
munca), economia informala transmite semnale (indeosebi prin
intermediul preturilor paralele) cu privire la structura acestor resurse gi la
modul, gradul si calitatea utilizarii lor;

2. functia de semnalizare a dilemelor de comportament economic, care se
refera la efectele perverse (adverse) ale economiei informale asupra
unor comportamente economice standard (de exemplu: existenta unui
surplus de masa monetara la populatie, neinsotit de o cregtere a cererii
de valutd pe piata valutara, in conditiile in care asteptarile sunt in directia
cresterii viitoare a cursului de schimb, fapt ce indica in mod clar
functionarea pietei negre valutare; sau: reducerea substantialda a
indemnizatiei de somaj neurmatd de activizarea comportamentului de
cautare a unui loc de munca de catre someri indica in mod clar
functionarea unei piete informale a muncii etc.);

L Emil Dinga — (2001), ,Economia subterana - adversar? ... partener? ..”, Tribuna
economicda nr. 21-22.
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. functia de semnalizare a dinamicii preturilor relative: compensarile sau

alinierile, dupa caz, pe care economia subterana le realizeaza in raport
cu economia oficiala, sunt de natura sa indice pretul relativ real, care
poate fi mult diferit de pretul relativ oficial: de multe ori, pretul relativ
oficial urmeaza la o anumita ,distanta” pretul relativ real, care este si
rezultatul activitatii din economia subterana;

. functia de cuantificare a costurilor de oportunitate: economia informala

,calculeaza” un fel de preturi-umbra, care constituie pentru orice subiect
economic (dar, indeosebi, pentru investitori — actionari, creditori etc.)
costurile de oportunitate reale ale deciziilor lor economice;

. functia de absorbfie a socurilor economice: economia informala joaca, in

multe cazuri, rolul de amortizor pentru unele socuri economice care se
produc fie pe piata bunurilor si serviciilor, fie pe piata muncii, fie pe piata
monetar-valutara. Acest rol este unul civic, putdndu-se spune, cu
oarecare exagerare, ca insasi ratiunea de a fi a economiei informale este
aceea de a exploata socurile si dezechilibrele sau asimetriile care se
produc la nivelul economiei oficiale, intrucat de aici isi extrage cea mai
mare parte a profiturilor necontabilizate;

. functia de absorbfie a gocurilor institufionale: aceasta functie este legata

de cea precedenta, in sensul ca, deseori, socurile economice sunt
urmarea unor modificari institutionale fie radicale, fie bruste, fie si una si
alta;

. functia de ,umplere a golurilor” economice: economia informala, nevoita

sa se mentina Tn zona de opacitate fatd de Guvern, asa cum s-a aratat
mai sus, va exploata acele resurse si oportunitati care, deseori, sunt
ignorate de economia oficiala sau sunt folosite de aceasta in mod
incomplet; in plus, economia informala poate fi, ca urmare a ratei extrem
de mari a profitului (ca urmare a evaziunii fiscale), mult mai interesata de
unele nevoi economice la care economia oficiala este, pentru moment,
surda;

. functia de lege ferenda: tocmai prin exploatarea inconsistentelor institu-

tionale sau a defectiunilor de management ale economiei oficiale (inclu-
siv a coruptiei si birocratiei), economia informala constituie, daca este
bine ,descifratd”, un izvor important de sugestii normative, organiza-
tionale, manageriale etc. Teoria axiologica afirma ca incalcarea unei
norme este un prim semn despre necesitatea perfectionarii ei (in orice
sens, inclusiv nlocuire). Nu este, desigur, de interes sa se considere ca,
in mare parte, economia informald semnaleaza directiile si zonele in
care sistemul economic nu este complet si corect institutionalizat.
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Alte studii* incearca o diversificare a cauzelor existentei economiei infor-
male, mai ales in conditiile globalizarii si ale crearii pietei unice europene. Astfel,
se evidentiaza urmatoarele cauze:

e nivelul inalt al fiscalitatii si al contributiilor la fondurile de securitate sociala;
e sistemul fiscal a devenit mult prea complicat si prea dificil de interpretat;

e gradul de acceptare a regulilor si institutiilor nationale si comunitare este in
descrestere (euroscepticism);

e reducerea numarului de ore saptamanale de munca si a varstei de
pensionare;

e reducerea nivelului de educatie civica si de loialitate fatd de institutiile si
legile tarii.
Impactul diferitelor cauze asupra economiei este in tarile OCDE apreciabil
(Tabelul nr. 3).

Tabel nr. 3 - Evaluarea cauzelor existentei economiei subterane

in tarile OCDE
Cauze Influenta asupra economiei subterane (%)
O Cresterea fiscalitatii 45-55
O Dificultatea sistemului fiscal 10-15
O Inacceptabilitatea regulilor si institutiilor 5-10
O Reducerea duratei de munca 5-10
O Reducerea nivelului de educatie 5-10

Sursa: Schneider. P., University of Linz, 2002

Consecintele pe care economia informala le are asupra sistemului econo-
mico-social sunt analizate pe multiple planuri si, poate de aceea, au si interpretari
diferite.

Marea maijoritate a cercetatorilor si analistilior condamna economia infor-
mala si o considera ,indezirabila” intr-un sistem economic inchegat. Argumentele
acestora nu sunt greu de acceptat, data fiind evidenta degradare a principiilor si
valorilor economiei de piata din cauza practicilor de economie informala, ca si, la
fel de evidentele, consecinte negative asupra stabilitatii sociale si politice a tarii
sau zonei economice respective (Caseta nr.1).

! Enste. D. Shadow - (2002), "Economy and Institutional Changes in EU Accession
Countries”, Wirtschaftspolitik Organization.
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Consecintele economiei
subterane

Deturnarea utilizarii resurselor spre alte scopuri decat
cele stabilite Tn mod oficial.

Apatritia unei oferte aditionale de bunuri si servicii.

Cresterea  deficitului  bugetar si  reducerea
potentialului de investitii publice.

Subminarea autoritétii publice si a prerogativelor
statale.

Subminarea sistemului de asistenta sociala.

Cresterea gradului de insecuritate sociala si al
criminalitatii economice.

Casetanr. 1

Sursa: Mircea Cosea — (2004), ,Romania subterana”, Editura Economica.



ECONOMIE FORMALA. DELIMITARI
CONCEPTUALE

O economie este formata din subsistemele economice ale unei tari sau
zone, pamantul, resursele de munca, capitalul, la care se adauga neofactorii de
productie, avand ca obiectiv productia, comercializarea, distributia $i consumul de
bunuri si servicii, fiind conditionatd de cadrul legal constituit de desfasurare a
acestor activitati.

in cadrul economiei formale accentul este pus pe lucratorul care-si desfa-
soara activitatea intr-o organizatie, efecte ale muncii acestuia putand fi cuan-
tificate la nivel macroeconomic.

Intr-o economie formala, un lucrator:
® are un contract formal cu angajatorul;
® are predefinite conditiile de munca si responsabilitatile la locul de munca;

® primeste un salariu sigur si decent, fix, cu avantaje si stimulente daca
este cazul,

® durata timpului de lucru este stabilita;

® face parte dintr-un grup organizat care lucreaza in acelasi mediu si este
constient cu privire la drepturile sale;

® este acoperit de o securitate sociala, precum si pentru riscurile de
sanatate gi viata.

In cadrul activitatii depuse lucratorul creeaza plusvaloare, care poate fi
masurata si cuantificatda la nivel macroeconomic. Elementul care sta la baza
masurarii activitatii economice la acest nivel este dat de contabilitatea nationala,
prin intermediul conturilor nationale.

2.1. Contabilitatea nationala. Delimitéri conceptuale

Contabilitatea nationald are ca obiectiv prezentarea unei note complete,
sistematice si detaliate a economiei unei t &ri, componentele sale si relatiile cu
alte economii. Se compune dintr-un ansamblu coerent si complet de conturi
macroeconomice si tabele avand la baza o serie de conceptii, definitii, clasificari gi
reguli contabile, acceptate la nivel international.

Contabilitatea nationalé reflectd totalitatea fenomenelor care au loc in
economia nationald printr-un sistem de fluxuri care se inscriu Tntr-un circuit unic gi
Tnchis (circuit economic).
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Contabilitatea este definitd ca o arta, actiunea de a tine conturile in ordine.
Avem de-a face cu un instrument esential de colectare, de recensamant al unor
date numerice cuantificate care pot fi aplicate unor domenii si unitati economice
foarte diferite. Putem astfel s& luam in consideratie microcontabilitati, conta-
bilitatile specifice unitatilor economice elementare, cele mai cunoscute fiind,
evident, cele referitoare la organizatiile private sau publice.

Contabilitatea nafionald este o macrocontabilitate, fiind vorba despre
reprezentarea ansamblului economiei nationale intr-o forma simplificata, despre
alcatuirea unei machete a economiei nationale. Se intelege desigur ca nu este posibil
sa se prezinte totalitatea operatiilor efectuate, ci este vorba despre operatiile esentiale
sau, mai exact, despre cele care sunt considerate ca atare, Th numele unei analize
prealabile, si deci despre o anumita interpretare, despre o anumita viziune a sistemului
economic. Aceasta ne permite sa subliniem inca o data constructia corecta a cadrului
contabil si faptul c& acesta nu poate reprezenta totul. in afard de aceasta, trebuie
semnalat un punct de vedere diferit fatd de microcontabilitati: acestea din urma
studiazd in mod aprofundat rezultatele actiunii subiectului economic respectiv (in
general o intreprindere) fatéd de exterior, fatd de ceilalti, ceea ce se traduce prin
beneficii sau pierderi; contabilitatea nationala pune accentul pe interdependentele, pe
relatiile intre unitati elementare, regrupate in categorii semnificative.

Caracteristicile de ansamblu ale contabilitatii nationale

Contabilitatile nationale pot fi caracterizate intai prin faptul ca favorizeaza
analizele n termeni de flux, ceea ce reprezintd o opozitie importantd fata de
contabilitatea particulara, fatd de microcontabilitati; in afara de acestea, este
vorba despre o contabilitate stabilitda Tn termeni monetari, de unde se deduc,
eventual, evaluari de volum ce sunt reconstruite pe baza unui anumit numar de
ipoteze; o a treia caracteristica apropie contabilitatea nationald de contabilitatea
particulara, traditionald; este vorba despre o contabilitate in partida dubla, de unde
legatura cu cea de-a patra caracteristica; conturile sunt in mod necesar echilibrate
si aceasta articulatie trebuie precizata.

Analiza in termeni de flux

Tn microcontabilitate obiectivul este reprezentat de masurarea mijloacelor si
rezultatelor unei organizatii si se obisnuieste s& se deosebeascéa intre conta-
bilitatea patrimoniala si contabilitatea de gestiune, care corespund unor optici
diferite i furnizeaza informatii complementare.

Contabilitatea patrimoniald se ocupa de evaluarea elementelor situatiei unui
agent economic la un moment dat. Aspectul instantaneu al situatiei acestei unitati
economice la o datd determinata este rezumat in bilant, acesta reprezentand un
raport complet al tuturor averilor si datoriilor unei unitati economice, care indica
ceea ce poseda si ceea ce datoreaza aceasta unitate la un moment dat.

Acest tablou prezinta doua aspecte: activul (totalul a ceea ce poseda unita-
tea economica: imobilizari, marfuri in stoc, creante) si pasivul (totalul datoriilor);
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soldul care exprima excedentul unuia din cele doua lanturi asupra celuilalt (a
bunurilor asupra datoriilor, de exemplu) este inscris de cealalta parte; astfel, prin
constructie, totalul activului este egal cu totalul pasivului.

Alaturi de contabilitatea patrimoniala si articulatda cu aceasta, este conta-
bilitatea de gestiune, care constituie complementul ei (ea descrie operatiunile
efectuate de agentul luat in consideratie pentru o anumitd perioada, un anumit
interval de timp (bilantul furnizeaza informatii, o stare a situatiei la o anumita
datd). Se intelege foarte clar ca, daca se face bilantul organizatiei respective la
doua date diferite, vom avea doua fotografii si vom constata o modificare a
situatiei, datoritéd operatiunilor efectuate pe parcursul perioadei, care sunt exact
acelea pe care trebuie sa le reflecte contabilitatea de gestiune. Toate operatiunile
efectuate pe parcursul perioadei respective sunt rezumate in contul de exploatare,
document de sinteza al contabilitatii de gestiune.

Contabilitatea nationald se situeaza intr-o perspectiva diferita: unul dintre
obiective ramane punerea in evidenta a rezultatelor de exploatare. Accentul este
pus pe operatiunile efectuate, pe parcursul unei perioade, asupra fluxurilor (si, in
mod evident, la acest nivel regasim filiatia analizei keynesiene): flux de consum,
de investitie, de cheltuiald, de venit, de export, de import. Un flux masoara o
marime economica, sesizata intr-un cadru temporal determinat, pe parcursul unei
perioade (este vorba despre o cantitate produsa sau consumata ntr-o perioada de
timp determinata, dintr-o serie de acte de aceeasi natura - consum, economisire);
repetate pe o perioada considerata (de exemplu, un an), se obtine valoarea totala
a operatiunilor de acest tip care s-au esalonat pe aceasta perioada: plata
salariilor, cumpararea masginilor sau a obligatiilor.

Astfel, fluxurile trimit la durate, la perioade mai mult sau mai putin lungi, in
timp ce stocurile sunt evaluate la un moment dat. Analiza anumitor fluxuri permite
un studiu complementar al stocurilor (deci bilanturi eventuale care recenzeaza
averile, in acest sens larg, detinute de agentii economici). Analiza in termeni de
flux permite cunoasterea variatiei stocurilor, fard sa fie necesara cunoasterea
starii stocurilor, nivelul acestora. Pentru a preciza acest lucru, vom rationa asupra
articulatiei intre flux (de investitie, pe de-o parte, de consum de capital, pe de alta
parte) si stoc (de capital fix). Chiar daca stocul de capital fix de la Tnceputul
perioadei nu este cunoscut, se stie ca acesta a suferit doua variatii:

e in primul rand a crescut cu totalul fluxului de investitie realizat in perioada
analizatd (este vorba despre totalul bunurilor de productie dob&ndite in
timpul acestei perioade);

oin al doilea rand, a scazut cu o anumita suma pe parcursul aceluiasi
interval de timp (intr-adevar, importanta stocului de capital scade pe
parcursul perioadei; uzura capitalului fix, numita amortizare economica
sau consum de capital fix, reprezinta fractiunea bunurilor de echipament
care se distruge pe parcursul anului). Stocul de capital este deci sporit cu
totalul investitiei brute si redus cu totalul amortizarii.
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Doar analiza fluxurilor (de investitie si de amortizare) nu permite, desigur,
calcularea stocului de capital, ci, cel mult, evaluarea variatiei acestuia. Intr-un mod
mai general, analiza in termeni de flux este complementara cu analiza in termeni
de stocuri. Tn primul rand, fluxurile de amortizare sunt greu de cuantificat in
absenta unor evaluari precise ale stocurilor (daca bilanturile societatilor si ale
institutiilor de credit permit aprecierea aproximativa a patrimoniului societatilor si
al institutiilor de credit, trebuie intreprinse studii complementare pentru a aprecia
patrimoniul familiilor gi cel al administratiilor).

Analiza in termeni monetari

Contabilitatea nationald favorizeaza relatile intre agenti, intre unitati
economice regrupate in categorii, in clase sau grupe cu comportament omogen.
Deci, sunt analizate, recenzate, evaluate fluxurile de schimburi intre agenti.
Bineinteles, aceste fluxuri sunt in general bilaterale, in sensul ca nu exista
circulatie de moneda, flux monetar, decat daca a existat in schimb o circulatie
reald a bunurilor sau a factorilor de productie — astfel, familile dau organizatiilor
moneda Tn schimbul bunurilor si servicilor pe care le-au cumparat, iar
organizatiile platesc familiilor remuneratii monetare in schimbul serviciilor facute
de acestea din urma (de exemplu, furnizarea fortei de munca, remunerarea
imprumuturilor efectuate), (figura 2):

Figura 2. Circuitul macroeconomic de ansamblu
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Sursa: Macroeconomie teorie si aplicafii, asist. univ. dr. Claudiu Tiberiu Albulescu, Universitatea
Politehnica din Timigoara, Facultatea de Management in Producfie i Transporturi
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Circuitul macroeconomic® prezentat mai sus este unul simplificat. De retinut,
ca intre toate categoriile de agenti economici luate in considerare exista atat
fluxuri reale (prezentate prin linii punctate), cat si fluxuri monetare (linii continue).

Intre gospodarii si organizatii exista fluxuri reale si monetare. In cadrul celor
reale gospodariile furnizeaza organizatiilor forta de munca, in timp ce organizatiile
furnizeaza gospodariilor bunurile si serviciile de care acestea au nevoie. In cadrul
fluxurilor monetare, gospodériile primesc remuneratii in schimbul muncii prestate,
sub forma de salarii, iar organizatiile inregistreaza venituri din vanzarea bunurilor
si serviciilor catre consumatori.

Contabilitatea nationald nu percepe direct migcarea aferentd bunurilor si
serviciilor, ci doar fluxurile monetare (autoconsumul familiilor?, adica faptul c&
anumite familii consuma o parte din propria lor productie, in cazul gradinilor fami-
liale, nu lasa loc, in mod evident, niciunei circulatii monetare; cu toate acestea,
contabilitatea nationald este redusa la aceasta pentru a o putea sesiza, a o putea
asimila unui schimb fictiv). Migcarile reale ale activitatii nu sunt deci obiectul unei
perceperi directe; ele trebuie sa fie reconstituite, deoarece ceea ce este perceput
de contabilitatea nationald sunt migcari in valoare, respectiv cantitati multiplicate
cu preturi. Or, de la o data la alta, de la un an la altul se modifica in acelasi timp si
preturile si cantitatile, fiind esential s& remarcam faptul ca in perioade de inflatie
nu exista doar o crestere a nivelului general al preturilor, ci si o deformare a
structurii lor; de asemenea, este binecunoscut faptul ca aceasta crestere se
traduce printr-o deformare a structurii de productie. De aceea apare necesitatea
de a stabili o distinctie intre evolutie (si indice) de valoare, de volum si de pret.

2.2. Structura activitatii economice nafionale

A fost adoptat un anumit numar de conventii pentru a delimita si decupa
domeniul de analiza, ele explicAnd regruparea unitatilor elementare in sapte
sectoare institutionale. Tnainte de a examina modalitatile de regrupare a unitatilor
economice elementare, vom preciza cadrul temporal si spatial al domeniului de
analiza, precum si gruparea spatialad a acestora.

A. Cadrul temporal

Deoarece contabilitatea nationald este in mod esential o contabilitate Tn
termeni de flux, se intelege importanta pe care o capata alegerea perioadei de
analiza. Aceasta alegere determina frontiera intre capital circulant si capital fix

! Macroeconomie teorie gi aplicafii, asist. univ. dr.Claudiu Tiberiu Albulescu, Universitatea
Politehnicé din Timisoara, Facultatea de Management in Productie si Transporturi.

2 Autoconsumul familial = modelul gospodariei de subzistentd care include intr-un singur
cadru atat deciziile de consum cét si pe cele de productie. Dacd consideram cazul unei
ferme familiale care produce exclusiv alimente, productia acesteia se imparte in doua: o
cantitate minimald necesara subzistentei familiei pana la viitoarea recoltd si o cantitate
destinata vanzarii.
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deoarece acesta este definit ca un bun de productie a carui durata de utilizare este
superioara perioadei de referinta; daca (in cazul extrem) perioada de referinta ar fi
secolul, nu ar exista practic decat capital circulant; daca, tot ca o extrema, alegem
secunda, tot capitalul devine capital fix. De cativa ani se elaboreaza si conturi
trimestriale, care permit urmarirea evolutiilor conjuncturale inferioare anului,
eliminate din contabilitatile de tip anual.

B. Cadrul spatial

Economia nationala este, prin definitie, constituitd din ansamblul unitatilor
economice rezidente, care au un centru de interes pe teritoriul economic al tarii.
Unitatile rezidente sunt cele care au un centru de interes pe un teritoriu, definitia
admisa, n prezent, a centrului de interes pentru o unitate fiind ca aceasta
efectueaza operatiuni economice timp de cel putin un an pe acest teritoriu.

C. Gruparea spatiala

Gruparea unitatilor economice elementare se poate face in multe feluri:
poate fi privilegiatd apartenenta la o clasa sociala (lucratori, patroni, clasa medie)
intr-o optica sociologica; intr-o grupare de tip institutional, accentul cade pe
institutiile Tn care actioneaza agentii. Poate fi adoptat si un criteriu de grupare de
ordin functional, pe baza functiilor exercitate: productie, consum, acumulare,
finantare.

Sectoarele institutionale’

Este vorba despre gruparea unitatilor institutionale care au drept functie
principala producerea de bunuri si servicii comerciale nefinanciare si care au ca
resurse principale produsul vanzarilor lor.

A. Societatile si cvasisocietatile nefinanciare

Forma societara este importanta, iar formele juridice pot fi variate: societati
anonime, societati cu raspundere limitatd, societati colective, acestea caracte-
rizandu-se prin faptul ca au o personalitate morala distincta, autonoma.

Organizatiile individuale care nu au personalitate distinctd de cea a intre-
prinzatorului individual sunt excluse din acest sector institutional, iar activitatea lor
va aparea in sectorul famililor, unde se regasesc activitatile de productie ale
agricultorilor, micilor artizani, comerciantilor, profesiunile liberale, micii industriagi.
Acestea regrupeaza unitatile institutionale rezidente a caror functie principala este
sa produca bunuri si servicii comerciale nefinanciare si care au ca resurse venitul
din vanzarile acestor bunuri. Suma vanzarilor (pretul de piata, pret administrat,
redeventa, tarif) trebuie sa reprezinte cel putin 50% din totalul resurselor unitatii
economice.

Societatile au contabilitate completa si se bucurad de personalitate juridica.
Formele lor juridice sunt variate: societati anonime, societati cu raspundere limi-

! Frois G. A. - (1994), ,Economie Politica”, Editura Humanitas, Bucuresti.
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tatd, societati in nume colectiv. Organizatiile individuale care nu au personalitate
juridica distincta de cea a antreprenorului nu fac parte din acest sector institutional.

Cvasisocietatile au o contabilitate completa, dar nu se bucura de perso-
nalitate juridica. Acest sector se descompune, teoretic, in societati si cvasisocietati
publice si private.

B. Institutiile de credit

Acest sector regrupeaza unitatile institutionale a caror functie principala este
de a finanta, adica de a colecta, de a transforma si de a repartiza disponibilitatile
financiare. Rolul institutiilor de credit este de a pune in legatura agenti care au
nevoie de finantare, care sunt in cautare de fonduri, cu cei care au capacitati de
finantare si care cautd amplasamente.

Adecvarea structurii resurselor si nevoilor tine tot de resortul lor: se poate,
intr-adevar, sa existe un dezechilibru cantitativ, dar si calitativ daca, de exemplu,
plasamentele se fac in mod esential pe termen scurt, in timp ce necesitatile de
finantare sunt pe termen lung; de aici rezultd un rol de transformare comple-
mentara a necesitatilor de colecta si repartitie. Colecta are loc in forme diferite:
depuneri la vedere sau pe termen, obligatii. in interiorul acestei diviziuni nu se
face nicio distinctie intre institutiile care apartin sectorului public gi cele care
apartin sectorului particular. In doua subsectoare este operata o distinctie conform
posibilitatii pe care o au unitatile institutionale de a crea sau nu moneda.

o Institutiile de credit monetar se caracterizeaza prin posibilitatea de a crea
moneda;

« Institutiile de credit nemonetar nu creeaza moneda.

C. Societatile de asigurari

Societatile grupate Tn acest sector au in comun caracteristica de a garanta
plata unei indemnizatii in caz de realizare a unui risc, transformand astfel riscuri
individuale in riscuri colective. Resursele lor sunt formate din prime sau din
cotizatii consimtite in mod voluntar de persoana asigurata. Obiectul contractelor
poate fi foarte diferit: asigurari auto sau moto, asigurare de viata, de deces,
asigurare impotriva grindinei, a incendiilor, a furturilor.

Acest sector grupeaza unitatile care au ca functie transformarea riscurilor
individuale in riscuri colective, garantand plata unei indemnizatii in caz de
realizare a unui risc. Ele au ca resurse principale primele contractuale (organisme
de asigurare sau de capitalizare) sau cotizatii sociale mutuale.

Pentru a avea dreptul la acoperirea riscului, asiguratul trebuie sa plateasca
prime de asigurare. Daca plata este obligatorie, atunci si asigurarea este
obligatorie. Caracterul obligatoriu este specific contribuabililor pentru asigurarile
sociale (CAS). In schimb, nu suntem obligati s& platim prime pentru o asigurare
pe viata. In primul caz, dintre cei care administreaza asiguréri obligatorii fac parte
administratia publica, iar in al doilea, organizatiile de asigurare. Aici se includ gi
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cazurile intermediare: asigurarea automobilelor este obligatorie, dar asigurantul
are posibilitatea de a opta pentru un asigurator. Organizatiile de asigurare se
disting de societatile de servicii deoarece ele Tsi asuma o functie financiara.

D. Administratiile publice

Acest sector regrupeaza toate unitatile a caror functie principala consta in a
produce servicii necomerciale destinate tuturor unitatilor sau a efectua operatiuni
de redistribuire a venitului national.

Acest sector se descompune in trei sectoare:
o Administratii publice centrale;

e Administratii locale;

e Administratia asigurarilor sociale.

Este vorba despre gruparea unitatilor caracterizate printr-o dubla functie
principala, respectiv:

1. producerea de servicii necomerciale destinate intregii colectivitati;
2. efectuarea unor operatiuni de redistribuire a venitului sau a bogatiei.

Resursele lor sunt in principal formate din prelevari obligatorii: impozite,
cotizatii sociale.

Acest sector s-a divizat Tn doud subsectoare:

e administratiile publice centrale, care grupeaza serviciile statului si ale
organismelor aflate in directa sa dependenta;

e administratiile publice locale (colectivitatile locale).

In sectorul administratiei publice se includ: statul, organisme diverse ale
administratiei centrale si locale, organele procuraturii i cele judecatoresti, unitatile
de invataméant (de stat), sanatate, cultura, arta, aparare, ordine publica etc.
Resursele principale sunt prelevarile obligatorii asupra veniturilor celorlalte
sectoare. Pentru acest sector, nivelul si structura veniturilor sunt in mod direct
corelate cu varsaminte obligatorii ale unitatilor care apartin celorlalte sectoare
institutionale, deci cu rezultatele obtinute de acestea reflectand in acelasi timp si
diversele modificari in domeniul impozitarii.
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E. Administratiile particulare

Acestea sunt organismele particulare fara scop lucrativ, a caror functie
principala este de a furniza servicii necomerciale sau comerciale. Acest sector
cuprinde unitati foarte diferite: organizatii culturale si comunitati religioase, partide
politice si sindicale, Crucea Rosie si diferite asociatii de jucatori de bile sau de
pescari.

F. Familiile

Functia principaléd a unitatilor care apartin acestui sector este de a consuma
si, eventual, ca intreprinzatori individuali, de a produce bunuri si servicii
comerciale nefinanciare. Activitatea de productie a organizatiilor individuale este
integrata in sectorul familiilor in masura in care activitatea productiva nu poate fi
disociata de activitatea familiei consumatoare, patrimoniile organizatiilor si ale
familiei practic confundandu-se.

Resursele familiilor provin, pe de-o parte, din remunerarea factorilor de
productie (munca, pamant, capital), aici fiind vorba despre salarii, despre dobanzi,
dividende, chirii, rente, redevente etc.

O buna parte din resurse provin din transferurile varsate din alte sectoare
(prestari sociale, de exemplu) si, In sfarsit, 0 a treia categorie de resurse provine
din vanzarile bunurilor si din serviciilor facute de familii ca intreprinzatori
individuali. Tn interiorul acestui sector se disting familiile obisnuite, ansamblul de
familii care traiesc intr-o locuintd separata sau independenta si familiile colective,
care cuprind populatia colectivitatilor: internate, cazarmi, aziluri, nchisori,
manastiri.

G. Restul Lumii

Aceasta nu este un adevarat sector institutional caci nu reprezinta activi-
tatea unitatilor nerezidente decat in masura in care acestea sunt in legatura cu
unitati rezidente. Operatiunile sunt Tnregistrate in acest cont din punctul de vedere
al unitatilor nerezidente. Astfel, exporturile constituie o utilizare, iar importurile o
resursd. In acest sector se cuprind fluxurile dintre unitatile rezidente si cele
nerezidente. Atunci cand se defineste contabilitatea nationala este necesar sa se
stabileasca limitele natiunii. Pentru aceasta se retine criteriul economic sau al
rezidentei.

O unitate este considerata rezidentd atunci cadnd are un centru de interes
durabil pe teritoriul economic national, adicd daca exercita in acest teritoriu o
activitate economicd pe o perioadd mai mare de un an. In ceea ce priveste
corectia teritoriald, reprezentata de turismul international, intervine o schimbare de
tendinta, prin cresterea semnificativa a contributiei acesteia atét pentru export cat
si pentru import. Ca urmare a mentinerii decalajului intre importurile si exporturile
de marfuri, balanta comerciala inregistreaza un sold negativ. Se constata insa
reducerea acestui dezechilibru pe seama cresterii exporturilor.
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Unitatile economice

Oamenii sunt intotdeauna actorii activitatii economice, dar ei pot fi grupati in
diferite moduri, iar activitatea lor poate fi schematizata®. Ei pot fi regrupati conform
apartenentei sociale — viziunea sociologica. De asemenea, pot fi grupati in cadrul
institutiilor unde Tsi desfagoara activitatea — viziunea institutionala si, in fine,
conform functiilor pe care si le asuma — viziunea functionala.

Gruparea institutionald este preponderentd, unitatile institutionale fiind
grupate in sectoarele institutionale. Aceasta grupare este pertinenta pentru studiul
repartitiei, acumularii, finantarii.

Sectoarele au o realitate concreta, unitatile care le compun avand o forma
juridica: societatile, administratiile, institutile de credit sunt unitati reale, cu un
anumit statut juridic, reperabile geografic si istoric. Astfel, o familie este un
ansamblu de persoane fizice care traiesc sub acelasi acoperig, punandu-si in
comun resursele.

Intr-un mod de abordare institutional, unitatea elementara folosita pentru
analiza comportamentelor economice este unitatea institutionald. Cu toate ca
unitatea institutionala este relativ usor de identificat, criteriul autonomiei de decizie
pune anumite probleme. Se presupune ca unitatea institutionald trebuie sa
dispuna de contabilitate completa, intocmind bilant. Acest fapt permite identifi-
carea unitatii statistice si ofera informatii precise cu privire la situatia fiecarei
unitati.

In continuare, se consider& ca orice unitate care se bucura de personalitate
juridica este unitate institutionald, insa apar gi cazuri extreme, ca de exemplu,
daca o unitate are contabilitatea completa, fara sa aiba personalitate juridica,
autonomia sa de decizie se apreciaza in functie de gradul de dependenta fata de
unitatea care o controleaza; un alt caz este cel al unitatilor care nu au contabilitate
completd, dar se bucura de autonomie de decizie (gospodariile populatiei,
familiile, considerandu-se ca si acestea reprezinta unitati institutionale).

Unitatile institutionale sunt regrupate, la nivel macroeconomic, in sectoare
institutionale. Sectorul institutional reprezintd ansamblul de unitati institutionale
care au un comportament economic analog. Aceasta este definitia preluata si in
contabilitatea nationald romaneasca.

Prin comportament economic se intelege aici functia pe care o indeplineste
fiecare unitate institutionald si, legatd de aceasta, natura resurselor sale
principale. Combinand aceste doua criterii diferite, functia si natura resurselor
principale, in contabilitatea nationala se definesc sase sectoare institutionale:

e societati si cvasisocietatile nefinanciare;
e institutii financiare;

! Heyne, Paul - (1991), ,Modul economic de gandire (Mersul economiei de piata libera)”,
Editura Didactica si Pedagogica, Bucuresgti.
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e organizatii de asigurare;
¢ administratia publica;

¢ administratiile private;

¢ gospodariile populatiei.

2.3. Sisteme economice contemporane

Problemele care fac obiectul macroeconomiei (cresterea economica,
indicele general al preturilor, ocuparea si piata muncii, somajul si inflatia,
structurile economice ale tarilor si relatiile lor economice externe) sunt analizate
cantitativ si calitativ cu ajutorul agregatelor macroeconomice, numite generic
indicatori macroeconomici de rezultate.

Problema masurarii activitatilor economice dintr-o anumitd tara prin
rezultatele acestora (nu prin resursele atrase si folosite) i-a preocupat pe
specialigti Tnca de la inceputurile stiintei economice. Evident, nu trebuie pierdut din
vedere faptul cad mult timp in prim-planul preocuparilor acestora s-au aflat acti-
vitatile unitatilor individuale gi masurarea acestora. Ulterior, rezultatele la nivelul
macroeconomic au fost urmarite, calculate si analizate de numerosi cercetatori
individuali, precum si de unele echipe de specialigti, numite de autoritatile publice.

Acest sistem se bazeaza pe teoria muncii productive si a valorii munca,
potrivit careia numai munca prestata in sfera productiei materiale creeaza bunuri
economice. Aici, precizau promotorii acestei teorii, se realizeaza deci si veniturile
primare. Pe baza informatiilor furnizate de statistica oficiala se calculau: produsul
social, produsul social final gi venitul national. Economia oricéarei tari reprezinta o
realitate complexa, a carei cunoastere necesita gruparea unitatilor economice in
categorii specifice si determinarea unor rezultate economice de ansamblu. In
economiile contemporane, masurarea rezultatelor macroeconomice se realizeaza
cu ajutorul indicatorilor sintetici din sistemul contabilitatii nationale.

Sistemele economice sunt ansambluri de activitdti economice interlegate,
evoluand spre satisfacerea nevoilor concrete si nelimitate ale consumatorilor, prin
alocarea resurselor disponibile. Adesea, abordarea acestui subiect porneste de la
caracteristicile economiei naturale si ale economiei de schimb. Consideram insa c3, in
prezent, aspectele legate de economia naturala, autarhica, prezinta un interes scazut,
iar in cadrul economiei de schimb, cele doua sisteme economice contemporane care
se evidentiaza la nivel international sunt sistemul economiei de piatd si cel al
economiei centralizate.

De retinut este faptul ca niciunul dintre aceste sisteme nu se regaseste intr-o
forma pura. Practic, orice sistem economic intalnit imprumuta mai mult sau mai putin
din caracteristicile economiei de piata si din cele ale economiei centralizate, fiecare
avand un numar important de avantaje si dezavantaje.



28

Sistemul capitalist al economiei de piata

Sistemul ideal capitalist', al economiei de piatd, se caracterizeaza prin
urmatoarele elemente:

agentii economici, independenti juridic Tn fata legii, isi exercita liberi
atributele dreptului de proprietate;
firmele trebuie sa decida ce, cum si pentru cine sa produca;

resursele sunt alocate trebuintelor concurente, prin intermediul meca-
nismelor pietei care se bazeaza pe proprietatea privats;

principalii participantii la activitatea economica sunt intreprinzatorii
(urmaresc maximizarea profitului) si angajatii (urmaresc cresterea
veniturilor salariale);

concurenta reprezintd o competitie intre intreprinzatori pentru a obtine
conditii cat mai favorabile de a produce;

sistemul a evoluat de la o competitie libera (concurenta perfecta) la o
competitie tot mai ,restrictivd” sau Tngraditd, dominata de monopol si
oligopol (concurenta imperfecta);

este cel mai performant sistem economic dintre cele cunoscute;

reprezintd o economie partial dirijata, in care statul intervine doar pentru
ca fortele economice sa ramana libere;

dupa gradul de manifestare a liberalismului economic, respectiv gradul
de interventie a statului, se poate face distinctia intre:

1. economia clasica si cea neoclasica (libertatea economica este practic
nelimitatd);

2. economia dirijata partial (modelul keynesian);

3. piata cu liberalism restrans (interventionism sever — face trecerea
spre economia de comanda).

In concluzie, principalele caracteristici ale economiei de piata concurentiala
sunt pluralismul formelor de proprietate, descentralizarea, libertatea de actiune gi
rolul important pe care il joaca concurenta in reglarea activitatii economice.

Principalele avantaje ale economiei de piatd sunt considerate a fi
urmatoarele:

este un sistem flexibil de producere a bogatiei, in care oamenii traiesc
mai bine decat in orice alt sistem economic cunoscut in istorie;

modul de alocare a resurselor, sistemul financiar dezvoltat, concurenta gi
libera initiativa reprezintd factori interni pentru cresterea eficientei
economice;

! Ciumara Mircea — (1997), ,Economie, politicd si interesul national’, Editura Expert,
Bucuregti.
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- proprietatea privata reprezinta fundamentul acestui sistem si totodata
creaza premise favorabile pentru stimularea inovatiei si asumarea
riscurilor (spiritul antreprenorial);

- sistemul ii elimind de pe piata pe cei ineficienti, prevenind situatiile de
folosire irationala, pentru o perioada indelungata a resurselor.

Dar, asa cum spuneam, economia de piatd de tip capitalist nu este un
sistem perfect de utilizare a resurselor si de satisfacere a nevoilor. Ea comporta
numeroase imperfectiuni, asociate cu complexitatea sistemului, asimetria infor-
mationald, comportamentul agentilor economici si adeseori fenomenul coruptiei.

Astfel, economia de piata de tip capitalist prezinta gi cateva limite, printre
care se numara, de exemplu, si persistenta unor dezechilibre economice de genul
inflatiei si somajului.

Sistemul socialist al economiei de piata

Socialismul de pia’;é1 reprezinta, asa cum sugereaza si denumirea, un hibrid
intre economia de piata si cea planificata. Este un sistem economic care combina
proprietatea de stat asupra capitalului cu alocarea eficienta a resurselor prin
mecanismul pietei. Aceasta ofera totodata posibilitatea Tmpletirii echitatii,
caracteristica a sistemului economic planificat, cu eficienta specifica economiilor
de piata. Problemele complexe generate de sistemul socialist planificat fac ca
socialismul de piatd (SP) sa devina un sistem economic destul de atractiv.
Permitand pietei sa controleze o anumita parte a deciziilor de alocare a resurselor,
acest model delimiteaza rolul unitatii central de planificare (U.C.P.). De aseme-
nea, prin libertatea participantilor de a raspunde la semnalele pietei, socialismul
de piata ofera posibilitdti de combinare mai eficientd a resurselor la nivel local.
Promotorii socialismului de piatad au sustinut ca acest tip de sistem economic va
atinge niveluri Tnalte ale ratelor de crestere economica, deoarece societatea va
reinvesti castigurile in economie. Aceasta concluzie presupune ca statul socialist
nu va fi presat sa repuna ,dividendele” sociale in consumul curent, sub forma
serviciilor sociale gi a subventiilor.

2.4. Sistemul Conturilor Nafionale (SCN)

Sistemul Conturilor Nationale constituie’ un ansamblu coerent de con-
cepte, tehnici si metode folosite pentru masurarea activitatii economice a unei tari
ntr-un interval de timp, de obicei un an. Principalul obiectiv al sistemului il consti-
tuie masurarea productiei nationale si a principalelor sale elemente constitutive.

! Nistorescu G.P. — (2006), ,Economie politicd - Macroeconomie”, Editura Omnia UNI
S.A.S.T., Brasov.

2 Tabdra N. — (2001), ,Contabilitatea Nationald”, Editura Tipo Moldova, lagi, edifia a lll-a,
revazuta gi adaugita.
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Metodologia de calculare si de analizare a productiei nationale, folosita
actualmente in aproape toate tarile lumii, a suferit modificari si adaptari.

Inainte de descrierea SCN, se impun unele precizari de principiu:

(a) Calcularea rezultatelor macroeconomice are ca punct de plecare iesirile
microeconomice, agregarea insasi avand sens numai pe o asemenea baza;

(b) Rezultatele macroeconomice sunt, in ultima instanta, cele pe care piata
le valideaz3;

(c) Tocmai aceste rezultate sunt inregistrate si omologate de institutiile
specializate (de statistica).

Sistemul Conturilor Nationale este compus din trei elemente de baza:
agentii economici (unitatile economice), operatiunile si conturile. Agentii economici
sunt grupati Tn mai multe categorii, dupa criteriul functiilor indeplinite si al formelor
institutionale in care isi desfagoara activitatea. Operatiunile cuprind toate actele
economice si financiare efectuate de agenti. Ele se refera, pe de-o parte, la
fluxurile materiale (productie, consum, formarea capitalului) si, pe de alta parte, la
fluxurile financiare (venituri, cheltuieli, finantarea capitalului). Stabilite in functie de
natura economica a operatiunilor efectuate, conturile evidentiazd mai intai distinct
fluxurile materiale si pe cele financiare. Totodata, ele delimiteazd bunurile
economice de cele nemarfare. in conturi sunt surprinse legaturile dintre agentii
economici.

SCN surprinde patru conturi: productia, consumul, acumularea, restul
lumii.

Contul Productie cuprinde doud subconturi: marfuri, in care se
inregistreaza bunurile gi serviciile desfacute pe categorii de vanzatori; activitéfi,
care surprind valoarea bunurilor si serviciilor, defalcata pe consumuri intermediare
si pe valoarea adaugata.

Contul Consum cuprinde, la randul sau: conturi de cheltuieli facute pentru
consumul privat si public, contul de venituri in care se inscriu categoriile de
venituri ale diferitelor sectoare.

Contul Acumulare evidentiaza atat finanfarea investifilor brute gi
cheltuielile pentru cregterea stocurilor, cat si capitalul financiar folosit pentru
achizifii de terenuri si fonduri nemateriale, precum si transferurile de capital si
consumul de capital fix.

Contul Restul Lumii cuprinde importurile si exporturile de bunuri si servicii,
transferurile curente si tranzacfiile de capital pe plan extern.
Din cele de mai sus rezulta cateva particularitati (reguli) ale SCN:

ese face distinctie intre conturile care reliefeazd fluxurile materiale
(productia, consumul, formarea capitalului fizic) si cele care evidentiaza
fluxurile financiare (veniturile, cheltuielile, finantarea capitalului);

e se delimiteaza (prin conturi) bunurile economice marfare de bunurile
economice nemarfare (Economic vs. Noneconomic);
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ese arata teritorialitatea fluxurilor economice (multinational, national,
regional); in acest context capata semnificatii deosebite atributul de intern
si de national in ceea ce priveste aprecierea rezultatelor macroeconomice.

Forma matriceald a tablourilor de ansamblu scoate Tn evidentad multiplele
interdependente dintre agenti (unitati), operatiuni si conturi. Construirea in forma
matriceald a tabloului de ansamblu al economiei face posibila evidentierea
multiplelor corelatii si interdependente intre procesele economice. De aceea, SCN
nu este doar o metoda de evidenta si de calcul, ci si un instrument de analiza
macroeconomica, intr-un orizont de timp.

Contabilitatea nationald indeplineste pentru economia unei tari aceleasi
functii pe care le are contabilitatea intr-o intreprindere sau bugetul de venituri gi
cheltuieli intr-o familie. Prin intermediul dinamicii productiei, al veniturilor i
cheltuielilor, precum si al factorilor care le determina, specialistii apreciaza modul
ei de functionare. De asemenea, comparandu-se marimile care exprima
rezultatele macroeconomice pe diferite orizonturi de timp, se poate trasa curba
(trendul) ce caracterizeaza functionarea economiei, aceasta putand avea trend
ascendent, descendent ori stagnant.

Informatiile despre venitul national stau la baza conceperii gi adoptarii
politicii guvernamentale, indreptata fie spre ajustarea unor corelatii fundamentale,
fie spre imbunatatirea functionarii sale. Aceasta din urma este judecata si prin
finalitatea sa sociala, ecologica, culturala etc.

Datele privitoare la indicatorii macroeconomici rezultativi corelati cu feno-
menele demografice servesc la comparatiile internationale, operatiune absolut
necesara in contextul interdependentelor economice tot mai puternice din lumea
contemporana si al exigentelor macroeconomiei deschise. In concluzie, eviden-
tele, indicatorii si analizele macroeconomice permit s& se constituie tabloul de
ansamblu al starii de sanatate a unei economii, precum si caile de Tnsanatosire a
ei (cand e cazul).

Sistemul Conturilor Nationale (SCN) sau Contabilitatea Nationala (CN).
Elemente definitorii

Elemente caracteristice ale Sistemul Conturilor Nationale (SCN)l:

- Sistemul de evidenta si analizd macroeconomica utilizat de térile cu
economie de piatd este Contabilitatea Nationalda (CN) sau Sistemul
Conturilor Nationale (SCN). Pentru intelegerea acestui sistem este utila,
mai intai, prezentarea catorva dintre principalele concepte folosite:

- Administratia privatd cuprinde unitatile institutionale rezidente care
produc in special servicii pentru gospodarii nedestinate pietei si ale caror
resurse provin, in cea mai mare parte, din contributiile voluntare ale

Y Dobrotd N. - (1997), ,Economie Politica” Editura Economicéa, Bucuresti.
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gospodariilor si din veniturile pe proprietate (sindicate, partide politice,
organizatii religioase, asociatii etc.);

Administratia publica cuprinde unitati a caror functie principala este de a
produce servicii nedestinate pietei, pentru colectivitate, si de a redistribui
veniturile (statului) provenite din prelevari sau varsaminte obligatorii ale
unitatilor din alte sectoare (organele administratiei centrale si locale,
procuraturii i judecatoresti etc.);

Consumul intermediar reprezinta bunurile economice consumate pentru
producerea altor bunuri economice;

Consumul final al gospodariilor populatiei;

Consumul final al administratiei publice si/sau private;

Consumul final total este suma consumurilor finale de mai sus;

Cotizatiile sociale (pentru maternitate, somaj, invaliditate etc.);
Economisirea bruta, care reprezintd ceea ce nu s-a consumat si este
destinat acumularii;

Excendentul brut de exploatare, care este ceea ce ramane din valoarea
adaugata in productie dupa plata salariilor si a impozitelor aferente;

Formarea bruta de capital fix reprezinta valoarea bunurilor durabile cum-
parate de unitatile producatoare rezidente, cu o durata de functionare de
cel mai putin un an, inclusiv valoarea serviciilor incorporate in aceste
bunuri;

Gospodariile populatiei sunt unitatile rezidente care consuma si/sau
produc bunuri economice, atat ca agenti individuali cat si Tn asociatiile
familiale, avand resurse din véanzarea fortei de munca, proprietati,
transferuri de la alte sectoare si venituri din vanzarea de bunuri
economice;

Impozitele si taxele, cum sunt: impozitele pe salarii, impozitele pe
profit/venituri, TVA, accizele etc;

Institutiile financiare care colecteaza si finanteazad disponibilitatile
financiare;

Organizatiile de asigurari care preiau riscurile agentilor economici gi/sau
persoanelor fizice, oferindu-le sigurantd in schimbul unei plati numite
prima de asigurare;

Prestatiile sociale reprezintd ajutoarele pentru acoperirea unor nevoi
(boala, deces, somaj etc.);

Productia este activitatea prin care se realizeaza bunuri economice;
Salariile nete reprezinta sumele incasate de angajati ca pret al fortei lor
de munca, mai putin impozitul i cotizatiile sociale;

Activitatea reprezintd o productie omogena privita prin prisma naturii
rezultatului obtinut.
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Contabilitatea Nationala (CN) sau Sistemul Conturilor Nationale (SCN)
reprezinta un ansamblu de tehnici care permit masurarea rezultatelor activitatilor
economice (deci, nu a resurselor atrase si folosite) dintr-o tara intr-un interval de
timp (de regula, un an).

CN ordoneaza, sistematizeaza si sintetizeaza fluxurile in economie (mate-
riale, de venituri sau financiare), dupa principii $i criterii riguroase, formandu-se un
sistem de conturi ale economiei nationale.

Informatiile din aceste conturi pot fi agregate pe ramuri de activitate si pe
sectoare economice (sectorul firme, sectorul public sau guvernamental, sectorul
gospodarii si sectorul strainatate). Trebuie subliniat faptul ca CN asigura
urmarirea consumului (folosirea veniturilor pentru consum), productiei de bunuri
economice, formarea si repartitia veniturilor, precum gi acumularea (pentru
cresterea patrimoniului). Pentru satisfacerea nevoilor de analiza a starii economiei
nationale, CN elaboreazd conturi macroeconomice care privesc cele mai
importante laturi ale intregii activitati nationale.

in baza unor principii si concepte specifice CN, se asigurd agregarea
datelor si a informatiilor din conturile agentilor economici, concretizate n
urmatoarele grupe de conturi macroeconomice:

1) Conturi nafionale care stau la baza calcularii unor indicatori sintetici ai
productiei de bunuri (contul sintetic de bunuri gi contul de productie);

2) Conturi nafionale care stau la baza calcularii indicatorilor ce permit
analiza formarii veniturilor, repartitiei si utilizarii acestora (contul de
creare a veniturilor, contul de repartitie a veniturilor, contul de
redistribuire a veniturilor si contul de utilizare a veniturilor);

3) Conturi nationale care stau la baza indicatorilor si analizei patrimoniului
(contul de modificare a patrimoniului si contul de finantare a modificarii
patrimoniului);

4) Conturi nafionale care stau la baza analizei tranzactiilor cu strainatatea
(sintetizate in contul restul lumii sau strainatatea).

lerarhizarea corespunzatoare a proceselor economice si masurarea corecta
a rezultatelor macroeconomice se realizeaza prin imbinarea functiilor de culegere,
sistematizare si prelucrare a informatilor cu cele de analizéd si decizie in
economie, precum $i prin respectarea anumitor cerinte si principii esentiale, ca:

a) respectarea conceptiei sistematice in elaborarea si fundamentarea
indicatorilor sintetici, prin agregarea de jos in sus, de la nivelul unitatilor
pana la cel al economiei nationale;

b) respectarea conceptiei unitare privind continutul categoriilor reflectate
bazata pe o metodologie unitara de inregistrare, prelucrare si agregare a
informatiilor, precum si pe o sferd de cuprindere unitard a proceselor si
fenomenelor economice pe care le masoara;

c) asigurarea compatibilitatii in timp si spatiu a indicatorilor sintetici;
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d) reflectarea atat a fluxurilor materiale (de bunuri si servicii) — care da
posibilitatea caracterizarii structurii rezultatelor din punctul de vedere al
destinatiei: consum intermediar, consum final, acumulare, export etc. —
cat si cheltuieli, oferind posibilitatea analizei circuitului veniturilor Tntre
agentii economici, folosirii acestora, etc.

Indicatorii macroeconomici, elaborati de conturile nationale pot fi clasificati
dupa mai multe criterii, si anume:

1. Dupa componente, structura acestora se genereaza in:

a) indicatori de natura globala care includ, pe langa productia finala,
consumul intermediar si consumul de capital fix (acumulare);

b) indicatori de natura bruta, care nu includ consumul intermediar;

¢) indicatori de natura neta, care nu includ nici consumul intermediar, nici
pe cel de capital fix.
2. Dupa aria teritoriala de cuprindere sunt:
a) indicatori interni, cei care mdasoara rezultatele tuturor agentilor
economici de pe teritoriul unei tari (atat autohtoni, cat si cei straini);

b) indicatori nationali, care masoara numai rezultatele agentilor econo-
mici autohtoni, indiferent daca actioneaza in interiorul tarii sau in afara
acestuia.

3. In functie de preturile In care sunt calculati, indicatorii sintetici pot fi
evaluati in:

a) preturile pietei (preturile cumparatorilor);
b) preturile factorilor de productie (preturile producatorilor);
c) preturile comparabile (preturi constante).

Masurarea rezultatelor activitatii economice.
Indicatorii cresterii economice

Rezultatele macroeconomice reprezinta iesirile asociate activitatii agentilor
economici agregati. Activitatea agentilor economici agregati se apreciaza la fel
cum se apreciaza si rezultatele activitatilor la nivelul unitatilor economice, iar
masurarea este facuta de institutii specializate. Este folosit un sistem de indicatori
sintetici (indicatori macroeconomici), iar ca metoda principala se utilizeaza
Sistemul Conturilor Nationale (SCN).

Pe baza informatiilor oferite, masurarea economica a rezultatelor macroeco-
nomice se face folosind indicatorii:

- Produsul intern brut (PIB);
- Produsul intern net (PIN);
- Produsul national brut (PNB);
- Produsul national net (PNN);
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- Venitul national (VN);
- Produsul global brut (PGB).

Cel mai important indicator, reprezentand indicatorul de referintd pentru
masurarea rezultatelor economice, este PIB, care sta la baza estimarii cresterii
economice.



CONCLUZII

Din cele aratate pana acum se pot deduce o serie de concluzii atunci cand
discutam despre conceptul de informal. Plecand de la acest punct, este esential a
se identifica ceea ce este exclus din economia informala si ce este inclus. O parte
din literatura de specialitate face distinctia clara intre activitati ca fiind parte din
economia subterana, si activitatile care au un suport legal, dar care in mod real nu
pot fi cuantificate, activitati care nu pot fi conforme cu practicile legate de
impozitare.

Exista totodatd aspecte legate de necuantificarea activitatilor in cadrul
gospodariilor. R&mane celebra abordarea, in acest sens, apartindnd economistu-
lui J. K. Galbraith®, si anume: dac& persoanelor care indeplinesc astfel de munci
li s-ar plati o compensatie baneasca, ele ar fi de departe cea mai importanta
categorie a fortei de munca. Valoarea serviciilor indeplinite de femeia gospodiné a
fost apreciata, in mare, la o patrime din PNB. S-a calculat ca femeia gospodina,
medie, presteaza sdptamanal o munca la 257$°".

Dupa cum s-a aratat mai sus, contributia femeilor la Tnlesnirea consumului
nu este evaluatda in venitul sau produsul national, ceea ce are o oarecare
importantd, deoarece un lucru care nu este numarat trece adesea neobservat, iar
daca functia lor economica ar fi explicit prezentatd, ar putea starni o reactie
neconvenabila.

Alte activitati economice pot trece relativ nemasurate datoritd imaterialitatii
lor, ca de exemplu masurarea efectelor poludrii sau ale incalzirii globale. n cazul
poludrii, o serie de organizatii implementeazad o politicd responsabila privind
eficienta combustibilului ars, prin care incearca sa raspunda cerintelor privind
gestionarea emisiilor de carbon, in conformitate cu Schema UE de Comercializare
a Emisiilor EU-ETS (un exemplu in acest caz este dat de compania Tarom, unde
toate emisiile produse de zborurile companiei pot fi compensate prin diverse
masuri, inclusiv cele de offset?).

John Kenneth Galbraith (n. 15 octombrie 1908 - d. 29 aprilie 2006) a fost un economist
canadiano-american, reprezentant al scolii keynesiene.

munci casnice in gospodarie
n.a.

Operatiuni compensatorii. Carbon offset reprezintad reducerea emisiilor de gaze cu dioxid
de carbon sau cu efect de sera realizata pentru a compensa emisiile din alta parte.
Compensatiile sunt, de obicei, realizate prin sprijin financiar al proiectelor care reduc
emisile de gaze cu efect de sera pe termen scurt sau pe termen lung. Modelul cel mai
popular al acestui tip de proiect este energia regenerabila (fermele eoliene, energia
biomasei sau barajele hidroelectrice); alte tipuri de proiecte sunt cele de eficienta
energetica, distrugerea poluantilor industriali sau subproduse agricole etc.

w N


http://ro.wikipedia.org/wiki/15_octombrie
http://ro.wikipedia.org/wiki/1908
http://ro.wikipedia.org/wiki/29_aprilie
http://ro.wikipedia.org/wiki/2006
http://ro.wikipedia.org/wiki/Canada
http://ro.wikipedia.org/wiki/SUA
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Existd multe obstacole care pot fi partial depasite pentru a masura dimen-
siunea economiei informale (in valoarea adaugata si in forta de munca) si de a
analiza consecintele acesteia asupra economiei oficiale, desi unele progrese au
fost realizate Tn acest sens.

Economia informala nu mai poate fi considerata un fenomen temporar. Este
clar ca economia informald are un impact semnificativ asupra potentialului de
generare a veniturilor. Cu toate acestea, ea nu ar trebui sa fie vazuta ca un
obstacaol, ci ca o posibilitate de identificare a punctelor relevante de intrare si de a
selecta grupurile-tinta pentru diversele interventii.

Masurabila prin indicatorii economici caracteristici, economia formala tre-
buie sa raspunda la aprecierea tuturor rezultatelor activitatilor economice la nivelul
unitatilor, prin utilizarea sistemului de indicatori sintetici (indicatori macroeco-
nomici), prin intermediul Sistemului Conturilor Nationale (SCN).
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